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Garazowa manufaktura. Pod sufiterm wolno obraca sie
elektryczny wentylator. Dwoch ludzi siada

przy pokrytym scinkami stole i zaczyna

niespiesznie obrabiac drewniane bloczki...

Poczuliscie ten klimat? Nie tym razem.

Fabryczna hala o powierzchni 12000 m2,

szesc precyzyjnych obrabiarek CNC, dwunastu ludzi,
zaawansowana technika pomiarowa

I cztery profesjonalne kabiny lakiernicze.

imo ze aktywnie dziala od
1986 roku i ma na koncie
blisko sto modeli kolumn,

firma Zingali nie byfa u nas dotad szcze-
golnie popularna. Relacja z fabryki oraz
przyblizenie osiagniec¢ jej tworcy powin-
ny zmienic te sytuacje.
°

Zingali zostalo oficjalnie zarejestro-
wane w 1986 roku. Rzeczywiscie za-
czynalo jako malenki warsztat, recznie
wytwarzajacy niewielkie ilosci gloéni-
kéow do zastosowan profesjonalnych,
w tym estradowych. Zaopatrujac zawo-
dowcdw, Giuseppe Zingali - zalozyciel
i nadal jedyny wtasciciel wytwdrni —
szybko dostrzegt ogromny potencjat
drzemiacy w tym sektorze oraz fakt, ze
zostal on niemal zmonopolizowany przez
dostawcow z Ameryki. Na oficjalnej
witrynie firmy nazwa nie pada wprost,
ale wiadomo, ze chodzilo o JBL-a.

Amerykanski koncern to potega i Giu-
seppe doskonale zdawal sobie sprawe
z jego renomy i zaawansowania ofero-
wanych rozwigzan. Zamiast wiec stawac
do walki, ktorej wynik bylby z gory prze-
sadzony, postanowil zadziala¢ bardziej
dyplomatycznie. Swoja wiedze z dzie-
dziny elektroakustyki i projektowania
kolumn postanowil pofaczy¢ z renoma

Witajcie w Zingali.

i jakoscig przetwornikdéw JBL-a. Zapro-
ponowal wspolprace Bruceowi Scrogi-
noni, ktéory w latach 1985-1992 pelnit
funkcje prezesa koncernu Harmana
i niedlugo potem - w 1988 - §$wiatlo
dzienne ujrzala seria czterech studyj-
nych monitoréw 8800.

Wies¢ o jej walorach brzmieniowych
szybko rozniosla si¢ wérod profesjona-

Zingali Client Name 1.5



listow, sprawiajac, ze nazwisko Zingali
stalo si¢ rozpoznawalne. Sukces prze-
tozyl si¢ na wzrost przychoddéw i niczym
magnes przyciagal coraz wiecej klien-
tow. Ale Giuseppe wcale nie z tego po-
wodu jest najbardziej dumny. Kiedy opo-
wiada o serii 8800, podchodzi do jednego
z glosnikow i wskazuje tabliczke, przy-
klejong na przedniej $ciance. ,,— Zobacz
- mowi z blyskiem w oku - tutaj jest logo
JBL-a, a tutaj mojej firmy”. Tylko Zingali
otrzymalo oficjalng zgode¢ na umiesz-
czenie obu nazw w tym samym miejscu.
Inni musieli je wyraznie oddziela¢, zeby
nie powstalo wrazenie, ze to oficjalnie
zatwierdzona wspotpraca. Tylko z Zin-
gali JBL byt tak zadowolony, ze zgadzat
si¢ na wspodlne umieszczanie obu logo-
typow.

W kolejnych latach wspotpraca kwi-
tla, a Zingali zaczelo by¢ postrzegane
niemal jak wloskie przedstawicielstwo

JBL-a. Zamoéwienia rosly w takim tem-
pie, ze zapadla decyzja o przeprowadz-
ce do wigkszego lokum. Wyboér padl na
Aprilie, miejscowos$¢ oddalong o jakie§
trzy kwadranse spokojnej jazdy od Rzy-
mu. Dzigki swej lokalizacji oferuje ona
tatwy dostep do transportu lotniczego
oraz morskiego. Przyszlo$¢ pokazala,
ze decyzja byla ze wszech miar stuszna

| Giuseppe Zingali
za chwile zaprezentuje kolumny
z nowg wersja Omniraya.

fy Evo 1.2 - bestseller
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Formétvzerka do krojenia ptyt MDF.
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do drewna
wycina zadany
ksztatt.
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i w2007 roku, kiedy Zingali znéw zmie-
nialo lokum, wybér ponownie padl na
Aprilie. Tyle ze tym razem firma osig-
gnela juz takie rozmiary, ze przeniosla
si¢ do strefy przemystowej, ktdrej zabu-
dowa i lokalizacja s3 zoptymalizowane
pod katem prowadzenia dziatalnos$ci na
duza skale. Aktualnie przy produkcji
pracuje 12 0sob, ale to si¢ moze zmienic,
jesli bedzie tego wymagat popyt. Miejsca
na pewno nie zabraknie.

Przetom

Wspdtpraca z JBL-em pozwolila Giu-
seppe rozwing¢ firme i nawigzaé cenne
kontakty w branzy. Z drugiej strony,
zaczynala mu cigzy¢, bo wszyscy w kon-
strukcjach Zingali widzieli ,wloskiego
JBL-a", a tworczy wklad konstruktora
obudéw i zwrotnic byl marginalizowa-
ny. Ambitnego projektanta dreczylo to
coraz bardziej, az w koncu postanowit
zrobi¢ co$ naprawde oryginalnego, co
pozwolitoby jednoznacznie identyfiko-
wac jego firme i odcig¢ pepowing JBL-a.
Byt to krok $mialy i niebezpieczny. Giu-
seppe wyszedl jednak z zalozenia, ze
kto nie ryzykuje, ten nie pije szampana
i w 1995 roku opatentowal oryginalna
tube Omniray.

To przelomowy moment w historii
Zingali. Znacznie wazniejszy od daty
powstania firmy. Uzyskawszy patent na
Omniray, Giuseppe zdecydowal si¢ bo-
wiem zakonczy¢ lukratywna wspotprace
z JBL-em. Od tej pory Zingali mialo sie
sta¢ tak samodzielne, jak to tylko mozli-
we. Przyszlo$¢ pokazala, ze stalo sie tak-
ze bardziej wloskie. Wloskie jak Ferrari
albo jak carbonara, z ktorej na caly swiat
styna okolice Rzymu.

Pomimo faktu ,pdjscia na swoje” Giu-
seppe nadal z szacunkiem odnosi sie do
dokonan JBL-a; rozwigzanie kontraktu
niczego w tym wzgledzie nie zmieni-
to. W jednej z hal produkcyjnych stoja
jak najbardziej wspolczesne kolum-
ny Zingali, wyposazone w przetworniki
amerykanskiego potentata. Giuseppe
traktuje je jak swego rodzaju punkt od-
niesienia — zestaw cech brzmieniowych,
do ktérych moze juz nie tyle dazy, co
uznaje za paradygmat, ktory przez lata
ksztaltowal jego postrzeganie dzwieku.
Kiedy ma chwile zwatpienia, czy aby
strojenie nowo projektowanego zesta-
wu idzie w dobrym kierunku, ustawia
te pare i stucha. Bez kompleksow, ale
i bez nadmiernej pewnosci siebie. Wie,
ze si¢ rozwija i powinien by¢ coraz lep-
szy, ale ma takze swiadomos¢, ze skoro

przez tyle lat firma byla wierna pewnej
estetyce, to trudno si¢ od niej odcia¢
z dnia na dzien. Nie ma zresztg takiej
potrzeby. W koncu to element pigknej
tradycji, na ktorej buduje sie wspol-
czesnosc.

Omniray

Omniray pchnal Zingali na nowe tory.
Dziegki niemu firma zbudowala wyrazi-
sta tozsamos$¢ i zaczela by¢ postrzega-
na jako niezalezny producent wysokiej
klasy kolumn. Z czaséw kooperacji
z JBL-em pozostalo uznanie dla $wietnej
jako$ci produktow i dbalosci o szcze-
goly. Teraz Zingali chcial sie wyrdz-
ni¢ jako w pelni oryginalny producent,
a Omniray $§wietnie nadawal si¢ na na-
rzedzie nowej strategii.

Cala energia tworcza zostala skiero-
wana na opracowanie tego rozwigzania
- unikalnego, a rownocze$nie przewyz-
szajacego dotychczas stosowane tuby.
Zingali pracowal z przetwornikami tu-
bowymi od 10 lat i dobrze znal ich za-
lety. Z drugiej strony, byl swiadom ich
ograniczen, ktérych w swojej konstruk-
cji chcial uniknaé.

Konwencjonalne tuby maja dwie pod-
stawowe wady: zawezong charaktery-
styke promieniowania i ,,megafonowe”
podbarwienie. O ile z pierwsza mozna
jeszcze jako$ zy¢, to druga jest odbie-
rana jako zafalszowanie naturalnego
brzmienia i ploszy spora grupe stucha-
czy. Giuseppe nie mial ochoty na kom-
promisy i postanowit pracowa¢ dotad,
az znajdzie remedium na obie bolgczki.
Gdyby udato si¢ polaczy¢ czysta barwe
i szeroka dyspersje z naturalnymi zaleta-
mi tub, takimi jak wysoka efektywnos¢,
szybkos¢ reakcji na impuls i energia,
powstalby glosnik, ktéry mialby szanse
przekona¢ do siebie nawet tych stucha-
czy, ktérzy dotad omijali tuby szerokim
tukiem. Perspektywa byla kuszaca i kon-
struktor z entuzjazmem przystapil do
pracy.

Jego zapal byl duzy, ale bez specjali-
stycznych narzedzi, jak chocby jeden
z najlepszych mikrofonéw Bruel & Kjaer,
okazalby si¢ niewystarczajacy. Omniray
jest bowiem rozwigzaniem optymali-
zowanym doswiadczalnie. Méwiac pro-
$ciej — zanim zyskal ostateczny ksztalt,
wymagal wykonania licznych proto-
typow i modyfikacji. Jako ze kazda,
nawet minimalna zmiana krzywizny
kielicha przekladata sie bezposrednio
na sposob odtwarzania roéznych czesto-
tliwoséci, konieczne bylo uzycie precy-



zyjnych przyrzadéw. Jedna tube mozna
wyszlifowa¢ nawet papierem $ciernym
i przy odrobinie szczescia w koncu
zagra. Taka metoda nie uzyska si¢ jed-
nak powtarzalnosci i za kazdym razem
efekt bedzie inny.

Dlatego Zingali wszystkie prototypy
wykonywal na obrabiarkach. Tylko one
gwarantowaly powtarzalno$¢ ksztaltu
i krzywizny tuby w kazdym egzemplarzu.

Zagadnienie dodatkowo komplikowat
fakt, ze Zingali nie stosuje jednej uni-
wersalnej tuby do wszystkich kolumn.
Wielko$¢ oraz krzywizna kielicha sg za
kazdym razem dobierane pod katem
kolumny, w ktorej tuba bedzie praco-
waé. Jezeli dodamy do tego, ze firma
stosuje zaréwno tuby o ksztalcie sfe-
rycznym, jak i eliptycznym, to ilos§¢
kombinacji i koniecznos¢ zachowania
rezimu technologicznego zdecydowanie
przekracza mozliwosci produkcji recz-
nej. Bez precyzyjnych maszyn przed-
siewziecie szybko wymkneloby si¢ spod
kontroli.

Powstanie pierwszego Omniraya kosz-
towalo duzo czasu i drewna. Trzeba
bylo dobra¢ $rednice, gtebokos¢ i krzy-
wizne tuby tak, by spelniala wszystkie
zalozenia - zapewniala réwnomierng
charakterystyke pasma (innymi slowy:
brak podbarwien), szerokie charak-
terystyki kierunkowe, a przy tym zwiek-
szala efektywno$¢ zespolonego z nig
przetwornika. Oczywisty byl jedynie
dobér materiatu, cho¢ i to nie do kon-
ca. Od poczatku miato to by¢ drewno,
ale juz jego gatunek nalezalo dopaso-
waé do potrzeb. Wybor padl na tuli-
panowiec amerykanski, zwany niekie-
dy blednie topola zélita. Jego drewno
jest dos¢ fatwe w obrobce, niezbyt fam-
liwe i zawiera bardzo mato sekow. For-
mowane z niego tuby fadnie wygladaja,
ajako ze bedg uzytkowane w warunkach
domowych - nie istnieje zagrozenie
zmiany parametréw wraz z uplywem
czasu.

Omniray w stosowanym obecnie
ksztalcie zostal opatentowany w 1995
roku. Tuba ma 13 cm glebokosci, a jej
uksztaltowanie stanowi najwieksze osig-
gniecie firmy. Drewno pokrywa sie lakie-
rem, co nie jest przypadkowe. Zabezpie-
cza on tube przed wplywem warunkéw
atmosferycznych, ale pelni tez wazng
funkcje akustyczng - zapobiega pochla-
nianiu energii dzwigku, a wigc umozliwia
utrzymanie wysokiej sprawnosci prze-
twarzania. Grubo$¢ warstwy jest $cidle
okreslona.

Stolarnia

Drewno do wyrobu tub jest sprowadza-
ne z Kalifornii i sezonowane. W fabryce
o powierzchni 12000 m* bez proble-
mu znajdzie si¢ na to miejsce. Kieli-
chy wykrawa si¢ w obrabiarkach SCM.
Umozliwiaja one uzyskanie dokladno-
$ci rzedu dziesigtej czesci milimetra.
Na innych sterowanych numerycznie
maszynach przygotowuje sie¢ elementy
obudéw.

Jako ze Zingali lubi sobie dotozy¢
roboty, skrzynie w topowej serii Client
majg mocno powyginane $cianki bocz-
ne. Ich wykonanie jest tak pracochton-
ne, ze jesli nie widzialo sie tego na zywo,
trudno w to uwierzy¢. Obudowy klei sie
warstwowo z uksztaltowanych wcze-
$niej elementéw. Wyglada to jak wiel-
ka kanapka: MDEF-klej-MDEF-klej-MDF
i tak dalej. Takich warstw w kolumnie
podlogowej moze by¢ kilkadziesiat. Kaz-
da trzeba uformowa¢ w zadany ksztatt,
nalozy¢ w odpowiedniej kolejnosci
i poczekad, az klej zacznie dzialaé. Poz-
niej czynno$¢ powtarza si¢ z kolejny-
mi fragmentami. Uzyskiwany w ten
sposob nieregularny ksztalt pozwala
znaczaco obnizy¢ niebezpieczenstwo
powstawania fal stojacych we wne-
trzu obudowy. Ponadto warstwy kleju
usztywniaja konstrukcje, uodparniajac
ja na rezonanse.

Sklejone obudowy sa wygladzane,
oczyszczane i przygotowywane do po-
tozenia powtok lakierniczych. Zinga-
li dysponuje czterema wlasnymi kabi-
nami do lakierowania, wyposazonymi
w efektywne wyciagi. Jest to istotne ze
wzgledu na wyglad lakierowanej po-
wierzchni - na blyszczacej plaszczyznie
zna¢ kazdy pytek i niedoskonatos¢, stad
koniecznos¢ szybkiego odprowadzania
mgly lakierniczej. Inaczej na obudo-
wach mogltyby si¢ osadza¢ zanieczysz-
czenia, ktére w wigkszej ilosci psutyby
efekt wizualny.

Przetworniki

Omniray nie dzialalby bez przetwor-
nika, do ktérego jest mocowany. Zin-
gali stosuje klasyczne drivery z komora
sprzegajaca. Nie zamawia ich jednak
u JBL-a, ale we wloskiej manufakturze
Ciare, ulokowanej w poblizu Ancony,
po przeciwnej stronie wloskiego buta.
Ciare dostarcza glo$niki wytwarzane
$cisle wedlug specyfikacji Zingali.

Przetworniki basowe i nisko-$red-
niotonowe pochodza z innej wloskiej
wytworni - B&C, majacej zaklad we

Prezentacja Zingali

Florencji. Sa wyposazone w celulozowe
membrany, nierzadko z plisowanymi
krawedziami, oraz duze magnesy. Row-
niez B&C wytwarza 25-mm koputke
wysokotonowg, montowang w topowym
modelu Client Name 2.1. Jest to jedy-
na konstrukcja z dodatkowym twee-
terem. W pozostalych cale pasmo od
kilkuset hercow w gore reprodukuje
Omniray.

ina lakiernicza S#ifia.
/ ﬁZ»ingz’lIi pracui%tigle .y takie

Wozek widtowy
do transportu

Omniray z elen!eqté
Mdrivera kompresyjnegoy

pﬂokdwa_ celulozowe
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Giuseppe Zingali z kompletnym
| glosnikiem tubowym.

12-calowy woofer B&C.

Logo JBL-a i Zingali na jednej tabliczce.
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Wioskie jak Ferrari

W stwierdzeniu, ze Zingali jest tak
wloskie jak Ferrari, a moze nawet bar-
dziej, nie ma krztyny przesady. Wszystko
tutaj pochodzi z Italii — wlasciciel, mysl
techniczna, miejsce produkcji, obudowy,
przetworniki, a nawet elementy zwrotni-
cy. Oporniki i kondensatory sa produko-
wane we Wloszech na specjalne zamoéwie-
nie i oznaczane logiem Zingali. Jedynym
importowanym elementem s3 gniazda
WBT. ,,- Teoretycznie sg niemieckie” —
méwi Giuseppe 1 zawadiacko puszcza
oko. Pochodzenie wszystkich pozostalych
komponentéw jest w stanie wskaza¢ do-
ktadnie, podajac adres fabryki, w ktdrej sa
wytwarzane i nazwisko wlasciciela.

W zasadzie najbardziej migdzynarodo-
wym ,elementem” w Zingali jest dzi$ Yair
Wahal, pochodzacy z Izraela specjalista
od marketingu i sprzedazy. Ale i on swoje
zycie zwigzal z Italig - od przeszlo 30 lat
mieszka na poélnocy kraju razem z Zong
- Wloszka. W okolicach Rzymu bywa
od wielkiego dzwonu, bo znacznie lepiej
czuje si¢ u siebie i w Nicei, gdzie ma drugi
dom. Z Giuseppe przyjazni si¢ od daw-
na. Znaja si¢ jeszcze z czasow, kiedy Yair
prowadzil najbardziej znany we Wloszech
sklep z hi-endem. Zingali zatrudnia go od
polowy roku 2013. Do jego zadan nalezy
opracowanie nowej strategii handlowej,
budowa sieci dystrybutordw, utrzymywa-
nie kontaktow z prasa i wszystko, co zwia-
zane z promocja marki.

Yair nie narzuca si¢ ze swoja obec-
noscig; nie jest typem rozkrzyczanego
specjalisty, ktory dzi§ zachwala sprzet
hi-fi, a jutro lodéwko-zamrazarki. Kie-
dy jednak usigdzie si¢ z nim przy winie,
w kameralnym otoczeniu, okazuje sie,
ze zna we Wloszech dostownie wszyst-
kich, ktoérzy maja cokolwiek wspolnego
ze sprzetem odtwarzajagcym muzyke.
Zna branze, ludzi i sprzet. Ma swoje
upodobania brzmieniowe i potrafi z za-
angazowaniem opowiada¢ o ulubionych
i nietrafionych konfiguracjach. To high-
-endowiec z krwi i kodci. Mowi, ze
W muzyce najwazniejsze s3 emocje.
Posade w Zingali przyjal, zeby pomodc
przyjacielowi, ale takze dlatego, ze prze-
konuja go jego produkty. Do Zingali
poleca wzmacniacze Audia Flight i Jeffa
Rowlanda. Nie twierdzi, ze s3 najlepsze
na $wiecie, ale z tymi kolumnami tworza
synergiczne polaczenie.

Oferta

W aktualnej ofercie znajdziemy zarow-
no zestawy stereo, jak i kompletne syste-

my kina domowego. Katalog ,,dwukanato-
wy” rozpoczyna si¢ od serii Zero. Pozniej
mamy Home Monitor i stojaca najwyzej
w hierarchii lini¢ Client, podzielong na
grupe konstrukeji dwudroznych - Client
Name - i tréjdroznych - Client Evo. Na-
bywca dowolnego modelu Client moze
sobie zazyczy¢ umieszczenia swojego na-
zwiska na tabliczce montowanej na przed-
niej $ciance. Jest to akcent na tyle dyskret-
ny, ze nie powinien prowokowac oskarzen
0 megalomanie.

Nieco z boku gléwnej oferty stoja
samotnie Twenty 1.2 Evo. To zmody-
fikowana pochodna kolumn serii Twen-
ty, wprowadzonych z okazji 20-lecia
istnienia firmy. Sg to dwudrozne pod-
togéwki, wyposazone w kompresyjny
driver 25 mm, polaczony z tubg Omni-
ray o $rednicy 12 cali. Pasmo poni-
zej 1000 Hz bierze na siebie 12-calowy
woofer z membrang celulozowg. 1.2 to
jedyny aktualnie produkowany model
z serii Twenty Evo. Pozostal w ofercie ze
wzgledu na wyjatkowe walory brzmie-
niowe, ktore zaskarbily mu sympatie
nabywcéw i dystrybutorow.

Osobny dzial stanowi kino domowe.
Najbardziej wymagajacy klienci moga
nawet zamowi¢ pelne wyposazenie
domowej sali projekcyjnej, wraz z wy-
strojem, wykonaniem, adaptacja aku-
styczng, klimatyzacja i fotelami. W sie-
dzibie firmy przygotowano jedno takie
pomieszczenie, w ktérym mozna si¢
zapozna¢ z mozliwosciami topowego
systemu OHC 9.4 L (Omniray Home
Cinema).

Mowiac o kinie, Giuseppe wyraznie
nawiazuje do swych doswiadczen wkon-
struowaniu zestawow profesjonalnych
i estradowych. Wychodzi z zalozenia, ze
do porzadnej sali projekcyjnej nie na-
daja si¢ ,,cywilne” kolumienki z 18-cm
glosnikami basowymi, bo nie poradza
sobie z oddaniem odpowiedniej mocy
w impulsie. Bedg sptaszcza¢ brzmienie
albo wrecz ulegng uszkodzeniu. Dla-
tego Zingali ma wielgachne glo$niki
z pancernymi cewkami, przystosowa-
nymi do pracy z moca ciaglta 2 kW. Do
nich dodaje wytrzymate nisko-$red-
niotonowce i tube Omniray. Dopiero
z takiej konfiguracji dzwiek moze by¢
dynamiczny, kiedy trzeba - glosny,
a jednoczesnie wolny od znieksztalcen.
Tuba Omniray zapewnia §wietng odpo-
wiedz impulsowa i dynamike, a dzieki
szerokim charakterystykom kierun-
kowym - przestrzenno$¢ i wiarygod-
no$¢ efektow dookolnych.



Odstuch kilku fragmentéw muzycz-
nych i filmowych potwierdzil te dekla-
racje. Chociaz grato glosno, dzwigk byt
czysty, efektowny i zawsze mial zapas
dynamiki. A bas... ogromny, ale zebra-
ny, mimo ze do zasilania stuzyt tylko
amplituner Denona.

Kino domowe robi duze wrazenie, ale
audiofil i tak zainteresuje si¢ Zingali pod
katem odtwarzania muzyki. W drugiej sali
zestawiono system z kolumnami Client
Evo 3.18. Cennik wskazuje, Ze nie jest to
model flagowy (242000 zI; wyzej stoi —
i tu ciekawostka — wspomniany wczes$niej
Client Name 2.1 za 325000 zI). Ale i tak
wida¢, ze mamy do czynienia z konstruk-
cja ze szczytu oferty. Client Evo 3.18 to
trojdrozna kolumna podlogowa, wypo-
sazona w 18-calowy woofer, 12-calowy
nisko-$redniotonowiec i 15-calowg tube

Omniray z calowym driverem kompresyj-
nym, ktdry zaczyna prace juz od 800 Hz.
Konfiguracja nie byta szczegdlnie wy-
rafinowana: koncowka Pass Aleph 4,
odtwarzacz Sony SCD-777ES i pasywny
przedwzmacniacz projektu i wykona-
nia Giuseppe Zingali. To jednak u pro-
ducentéw kolumn standard. Zamiast
inwestowa¢ w ekstremalng elektroni-
ke, starajg si¢ tak konstruowaé swoje
zestawy, zeby pracowaly poprawnie
z rozmaitymi wzmacniaczami. Wysoka
efektywnos¢ kolumn Zingali podsuwa
jako pierwszy pomysl, by zestawic je
z lampa. Fabryczny setup pokazuje jed-
nak, ze moze to by¢ tranzystor. Oczywi-
$cie, charakterystyka Passa single-ended
jest na pewno blizsza lampy niz pol-
przewodnika, ale wcale si¢ nie zdziwie,
jedli nastepnym razem zobacze w Zin-
gali co$ z oferty Accuphasea czy JRDG.
Duze Client Evo 3.18 zagraly swobod-
nie i gustownie. Nie powigkszaly nie-
naturalnie sceny ani instrumentdw, ale

kiedy sklad si¢ rozrastal, zupelnie nie
czulo si¢ momentu zawahania, w ktd-
rym mniejsze kolumny ,zastanawiaja
sig”, co robi¢. Zrédta pozorne byty loka-
lizowane dokladnie, ale nie brakowalo
réwniez otaczajacego je powietrza, co
niestety zdarza si¢ mocno kierunkowym
konstrukcjom. Dostajemy wtedy wigzke
dzwieku nakierowanego bezposrednio
na stuchacza, ale niewiele si¢ dzieje
w otoczeniu. W Zingali byl i dzwigk bez-
posredni, i otoczka niosaca informacje
o akustyce. Bardzo mi si¢ to spodobalo.

Drugie, na co zwrocitem uwage, to bas,
ktéry imponowal nie tyle subsonicznymi
efektami, co réznorodnoscia barw i iluzjg
akustycznych wybrzmien kontrabasu. Do
tego doszla czystos¢ srodkowego zakresu
pasma. Jezeli nie lubicie tub, bo waszym
zdaniem podbarwiajg dzwiek, postuchaj-

Dwie tuby Omniray - ta po lewej
trafi do modelu Client Name 2.1.

cie Zingali. Wlosi naprawde wiedza, jak
podejs¢ do tematu.

Epilog

W Zingali jest i tradycja, i kunsztowne
rzemioslo, i opatentowane rozwigzania,
wyrdzniajace firme na tle konkurentow.
Jezeli kto§ oczekuje garazowej manu-
faktury, w ktorej jeden pasjonat odpo-
wiada za montaz, pakowanie, ksiego-
wos¢ i wysylke, to nie ten adres. Zingali
to przedsiebiorstwo dysponujace duzym
potencjatem, zaawansowanym parkiem
maszynowym, wykwalifikowanym per-
sonelem i fabryka, w ktérej mozna by
spokojnie parkowac spory samolot i kil-
ka awionetek. Zdjecia tylko do pewnego
stopnia oddajg skale przedsiewziecia.
Dopiero kiedy po raz pierwszy wchodzi
si¢ do hali produkcyjnej, przezywa sie
prawdziwe zaskoczenie.

Zamiast bi¢ marketingowg piane i do-
rabia¢ kosmiczne nazwy do prostych
rozwigzan, Wlosi oferuja oryginalne po-

Prezentacja Zingali

mysly, dopracowane rozwiazania i rze-
telne informacje o faktach. W czasach
szumu informacyjnego ta skromno$¢
zaciekawia i zacheca, by zglebi¢ zagad-
nienie. A kiedy juz to zrobimy, w glowie
rodzi si¢ pytanie: jakim cudem nie zain-
teresowalismy sie tym wcze$niej?

PS.

Okazji do opiséw konstrukeji Zinga-
li nie zabraknie. W 2015 roku szykuja si¢
zmiany. Giuseppe Zingali opracowal nowy
Omniray. Tym razem tuba bedzie miala
ksztalt eliptyczny, a premierowa prezenta-
cje dwoch pierwszych kolumn, w ktérych
zastosowano nowe rozwigzanie, zaplano-
wano na wystawe High-End 2014 w Mo-
nachium. Kolumny s3 juz gotowe i stoja
w siedzibie firmy, zastonigte przed wzro-
kiem ciekawskich czerwonymi pokrowca-
mi. Na razie oglada¢ je moga tylko dzien-
nikarze, ale nie wolno robi¢ zdjec. Jeszcze
przez chwile musimy si¢ uzbroi¢ w cierpli-
wos¢. Juz w maju wszystko bedzie jasne. ..

Obudowa klejona warstwami i skrecona.

Omniray - opatentowana tuba
z drewna tulipanowca. Ponizej hasowy
B&C z plisowana membrana.
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